LUCAS GABRIEL SOLIS

Licenciado en Administracion | Mgter. en Administracion Estratégica de
Negocios.

Posadas, Misiones, Argentina

+54 376 4370444 | solislucasgabriel@gmail.com

PERFIL PROFESIONAL
e Profesional con mas de 25 afios de experiencia en gestién publica, consultoria
y ambito académico, especializado en modernizacién institucional, redisefio

de procesos y gestion por resultados.

EXPERIENCIA ACADEMICA
Universidad Nacional de Misiones
e Profesor Adjunto — Céatedra Costos para la Toma de Decisiones, con mas de 10
afios de actividad.
Universidad Gastén Dachary
e Docente Titular durante 20 afios en Investigacion de Mercados, Proyectos y
Administracion Financiera.
Universidad Auténoma de Encarnacion (Paraguay)
e Docente en la Maestria de Negocios - Modulo “Negocios en Internet” con mas

de 5 afos de labor.

FORMACION ACADEMICA
¢ Doctorado en Administracion (en curso) — Universidad Nacional de Misiones
e Maestria en Administracion Estratégica — Universidad Nacional de Misiones
e Profesor Universitario en Ciencias Econdmicas y Empresariales — Universidad
Gaston Dachary

e Licenciado en Administracion — Universidad Gaston Dachary



EXPERIENCIA PROFESIONAL

Ministerio de Coordinacion de Gabinete — Provincia de Misiones —

Jefe de Departamento — Subsecretaria de Relaciones Institucionales

Coordinacién de la Mesa Provincial ODS, articulando mas de 50 organismos.
Disefio e implementacién del Tablero ODS, integrando metas e indicadores
institucionales.

Desarrollo de herramientas de trazabilidad de gestion y monitoreo de
resultados.

Capacitacion a mas de 200 agentes publicos.

Gestion y sistematizacion de informacion estratégica.

Participacién en procesos de modernizacién administrativa y mejora continua.

Consultora Gestion y Tendencias — Titular

Formulaciéon y evaluaciébn de proyectos de inversion, incluyendo analisis
técnico, econémico y financiero.

Gestién de financiamiento productivo con organismos publicos y privados
(Fondo de Crédito Misiones, Garantizar SGR, CFl, BICE, BNA, entre otros).
Desarrollo de estudios de mercado (oferta, demanda y competencia) para la
toma de decisiones estratégicas.

Implementacién de sistemas de gestion de calidad (Normas ISO 9001).
Asistencia técnica y capacitacion a mas de 200 pymes y emprendedores,

orientada a la mejora de la gestién organizacional.

Claves Informacién Competitiva — Partner Regional (NEA)

Representacién técnica y comercial en la regibn NEA, vinculando
organizaciones con soluciones de inteligencia de mercado.

Comercializacion y aplicacion de la plataforma CLAVES360, orientada al
andlisis de competencia, identificacion de clientes potenciales y auditoria de
mercados en tiempo real.

Asesoramiento en la utilizacibn de informacién estratégica sectorial,
incluyendo dimensionamiento de mercados, andlisis de demanda vy
competencia.

Acceso y gestion de estudios sectoriales de mas de 150 mercados,
incluyendo el sector yerbatero.

Aplicacion de inteligencia competitiva para la toma de decisiones en

organizaciones publicas y privadas.



